Ihale hukuku kapsaminda
Sozlesmesli Turleri

Bircok tedarikc¢i sozlesmesi turu vardir ve bunlar, dis bir
taraftan mal veya hizmet almaniz gerektiginde karsilasacaginiz
sozlesme tarudir.

Satici Sozlesmesine Genel Bakis

Bircok tedarikc¢i sozlesmesi turu vardir ve bunlar, dis bir
taraftan mal veya hizmet almaniz gerektiginde karsilasacaginiz
sozlesme tarudir.

Bu tur sozlesmeler genellikle saticinin lehine yazilir ve
tipik bir satin alma siparisinden daha uzun, daha karmasik bir
onay sureci ile birlikte gelir.

Nihayetinde, herhangi bir satici sdzlesmesinin amaci, her iki
tarafin beklenti ve yukumluliklerinin, alicinin satin aldigi
urant veya hizmeti almasi ve saticinin urun veya hizmet icin
tazminat almasi ile acikca tanimlanmasini saglamaktair.

Tedarik¢i Sozlesme Tipleri

Her birinin kendi avantajlari ve dezavantajlari olan birgok
tedarik¢i sozlesmesi vardir. Bu tlr sozlesmelere ornekler:

Sabit Fiyat Sozlesmesi GOtirli bedel sdzlesmesi olarak da
bilinen bu sdzlesme, iyi tanimlanmis bir Urudn icin sabit bir
fiyat 6denecegini 6ngérmektedir. Bu tir so6zlesmeler, saticinin
tasmadigi bilinmeyen faktdrleri ve riskleri telafi etmek icin
daha yuksek olsa da, aliciya tasmasi olmadan urun icin sabit
bir fiyat verir. Bu tur sozlesme, sunulan urunde veya iste cok
az belirsizlik oldugunda veya hic¢ belirsizlik olmadiginda
kullanilir.

Nakit Geri Odeme Sézlesmesi Maliyet 6demesi yapilabilen bir
sozlesme olarak da bilinen bu s6zlesme, saticiya karlarini
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temsil eden bir Ucret sunmanin yani sira islerini de geri
oduyor. Bazen, o0denecek UuUcretin o0denmesi ic¢in, planin
oncesinde veya butce altinda tamamlanmasi gibi belirli
tesviklerin karsilanmasi gerekir. Bu soOzlesme, 1isin kapsami
belirsiz oldugunda veya daha fazla risk oldugunda kullanilir.

Zaman ve Malzeme Soézlesmesi Bu genellikle, sunulan hizmeti
olcmek icin calisma saatleri kullanildiginda kullanilair. Gelen
bu sdézlesmeler , bir saatlik oran genellikle miuteahhitler,
uzmanlar ic¢in belirtilmis olacak ya da disaridan destek
aliniyordu.

Alt Yiiklenici Bu, is cok biyik oldugunda zaman ve malzeme
calismasi icin kullanilabilir, sodzlesmenin tum detaylari
zamaninda tamamlanmasi ic¢in baslatilmadan oOnce baslatilmasi
gerekir. Bu soO0zlesme , genellikle taseron soO0zlesmesi
asamasinda tamamlanabilecek isin yuzdesini tanimlar ve bu
genellikle%s 40’'tan fazla degildir.

Belirsiz Teslim Sozlesmesi Bu sozlesme, Ulretim programi veya
urin miktari kolayca tanimlanamadiginda yararlidir, ancak
genellikle minimum veya maksimum miktar veya slre araligi
belirtilir. Bunlar genellikle birden fazla projenin ayni anda
veya bir zaman araliginda gerceklestirilmesi gerektiginde
kullanilair. Daha sonra bir ana anlasma, tamamlanacak olan
projeyi tanimlayacak ve daha kucuk 1is emirlerinde ayraintila
olarak aciklanan daha 1ince detaylardan bazilarini
birakacaktair.

Dagitim Anlasmasi Sozlesmesi Bu genellikle bir satici veya
uretici ile distributoér arasinda yapilir ve bir drdndn
misterilere dagitilmasi gerektiginde kullanilair. So6zlesme,
dagitimin ne zaman, nerede ve nasil yapilacagini ve munhasir
mi yoksa minhasir olmayan bir anlasma m1i olacagini
tanimlayacaktair.

Tedarikci Sozlesmeleri icin Ipuc¢lari

Bir satici sO0zlesmesi veya herhangi bir so6zlesme imzalamadan



once, ne imzaladiginizi anlamaniz onemlidir. Ayni sekilde,
size mumkin olan en iyi firsati sunacak bir sO0zlesme uUzerinde
anlasmis olmaniz da onemlidir . Her ikisini de saglamak icin
bazi ipucglari:

Proje kapsaminin acikc¢a tanimlandigindan emin olmak. Bunu
basarmak icin proje uzunlugu, son teslim tarihleri, kilometre
taslari, bicim, kisitlamalar, varsayimlar, kabul kriterleri,
performans izleme kriterleri, sorumluluklar ve roller
sozlesmede acikca belirtilmelidir.

Projeleri buyuk bir sdzlesme ile ydnetmektense kiclik projelere
bélmek. Boylece, projenin bir asamasi tamamlandiginda, o
sirada ihtiyac¢ duyulanlar ic¢in daha uygun olan yeni bir
sozlesme yapilabilir.

Bir projede karsilasilan kilometre taslari ic¢in bir musteri
inceleme c¢izelgesinin yani sira bir performans raporlama ve
izleme sureci belirleme.

Proje uzmanlari, tesisler ve ekipman gibi bir projeyi
tamamlamak icin hangi kaynaklara ve destege ihtiyac
duyulacagini belirlemek.

Yazilim gelistirme durumunda, Yinelemeli Gelisim Slreci veya
Rasyonel Birlesik Surec¢ gibi hangi sektdrde olursaniz olun en
iyi uygulamalari kullanmak .

Projenin sona erdirilmesi ic¢cin hangi eylemlerin
getirilebilecegini, her bir tarafin bir projenin sona
erdirilmesi, sonlandirma sirasinda urlune (varsa) kimin sahip
olacagini ve so6zlesme kapatma prosedirlerinin ne olacagini
belirlemek.

Bunlar, bir satici sdzlesmesinde karsilasilabilecek tek
maddeden c¢ok uzaktir. Farkli tedarikc¢i sozlesmeleriyle 1ilgili
ayrintilarin daha fazla aciklanmasina ihtiyaciniz varsa Ihale
hukuku Servisimizle iletisime gecebilirsiniz
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